UGDOMOJO RENGINIO PLANAS

Bendroji informacija apie renginj

Pavadinimas:

Nuo id¢jos iki pardavimo: kaip veikia el. prekyba realybéje
Tiksliné (&és) grupé (€s):

Mokiniai, besimokantys ekonomikos

Pagrindimas (renginio tematikos aktualumo konkreciai jstaigos / klasés bendruomenei aprasymas):

El. prekyba Siandien yra sparciai auganti ekonomikos sritis, kuri daro didelg jtaka vartojimo jpro€iams ir
verslo modeliui.

Ekonomikos pamokose mokiniai mokosi apie rinka, pasitila, paklausa, pelng ir sgnaudas, tac¢iau daznai tai
lieka teoriniame lygmenyje.

Tai aktualu mokiniams, nes dalis jy ateityje planuoja studijuoti ekonomika, vadyba ar kurti savo versla.

Tikslas (bendras teiginys, apibréZiantis veiklos kryptj) -
Supazindinti mokinius su el. prekybos verslo kiirimo ir valdymo principais, remiantis realia praktine
patirtimi.

Uzdaviniai (glausti, konkretiis, iSmatuojami teiginiai):
Supazindinti vaikus su el. Prekybos galimybémis
1. SupaZindinti mokinius su pagrindiniais el. prekybos verslo etapais (idéja, produktas, platforma,
reklama, logistika).
2. Paaiskinti pagrindines sgnaudas ir pajamas bei pelno skai¢iavimo principus.
3. Aptarti rizikas ir dazniausias klaidas pradedant el. prekybos veikla.
4. Ttraukti mokinius j diskusijg apie galimas verslo idéjas ir jy jgyvendinimo galimybes.

Forma (pvz. ekskursija, paskaita, viktorina ir kt.) Paskaita
Paskaita

Priemonés:
1. Kompiuteris
2. Projektorius
3. Parengtos skaidrés (PowerPoint / Canva)
4. Realiis pavyzdziai (nuotraukos, reklamos pavyzdziai, uZzsakymo procesas)

Trukmé: 45 min

Naudota literatira:
Asmeniné patirtis

Renginio eiga

Ivadas (renginio temos, tiksly skelbimas, dalyviy sudominimas ir kt.)

Pristatau renginio tema ir tikslg — parodyti, kaip realiai veikia el. prekybos verslas.
Trumpai papasakoju apie savo veikla: kg parduodu, kiek laiko dirbu ir kodel pasirinkau el. prekyba.
Uzduodu klausimg mokiniams, ar jie yra pirke internetu, ir trumpai jtraukiu juos j pokalbj.

Pagrindiné¢ dalis (temos plétojimas: informacijos sklaida, diskusijos, praktinés uzduotys ir kt.)
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Paaiskinu pagrindinius el. prekybos etapus: produkto pasirinkima, internetinés parduotuvés kiirima, reklama,
logistika ir klienty aptarnavimg.

Trumpai aptariu pajamas, i$laidas ir pelno skai¢iavimo principg.

Pasidalinu dazniausiomis klaidomis ir rizikomis, su kuriomis susiduria pradedantieji.

Mokiniai trumpai porose sugalvoja produkto id¢ja ir aptaria, kaip jj parduoty.

Apibendrinimas (informacijos jtvirtinimas, jprasminimas, griztamasis rysys)

Dar kartg akcentuoju, kad el. prekyba yra sistema, kur svarbu planavimas ir atsakomybé.
Atsakau ] mokiniy klausimus.

Trumpai jtvirtinu pagrinding mintj — verslas reikalauja disciplinos, skai¢iavimo ir kantrybes.

Refleksija

Kas labiausiai pasiseké planuojant ir vedant renginj? Kokios galimos to priezastys?
Labiausiai pasiseké sudominti mokinius realiais pavyzdziais i$ praktikos.

Diskusija buvo aktyvi, nes tema susijusi su kasdieniu gyvenimu ir galimybémis ateityje.
Priezastis — pateikta informacija buvo aiski, konkreti ir paremta asmenine patirtimi.

Kas maziausiai pasiseké planuojant ir vedant renginj? Kokios galimos to priezastys?
Sudétinga buvo tiksliai suplanuoti laika, nes dalis diskusijy uztruko ilgiau nei tikétasi.
Ne visi mokiniai buvo vienodai jsitraukg.

Galima priezastis — skirtingas susidoméjimas verslo tema.

Kuo i patirtis yra / bus naudinga (apsvarstomos savo veiklos koregavimo kryptys)?
Patirtis padéjo geriau struktiiruoti savo mintis ir aidkiau pristatyti verslo procesus.
Ateityje daugiau démesio skirsiu interaktyvioms uzduotims.
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